
Zeit Referent Vortrag/Lernziel Bildungszeit

Haftung – Recht – Sicherheit – Erfolg

Wir behalten uns ausdrücklich vor, die Reihenfolge der Vorträge kurzfristig zu ändern.

Lernart Präsenzveranstaltung

Bildungszeit 360 min bzw. 6 h

Datum 18.2.–25.3.2026

Zeit 9:30–17:05 Uhr

Ab 09:00

09:45–10:30

Eintreffen der Teilnehmer

Franziska Geusen
Geschäftsführerin

Marc Hinrichsen
Geschäftsführer

Christian Lübben
Prokurist

Butter bei die Fische – im Schadenfall 
muss Klartext gesprochen werden

Sie lernen Risiken und Haftungspotentiale ihrer 
eigenen Tätigkeit besser einzuschätzen und 
erfahren Möglichkeiten, diese zu minimieren.

45 min

09:30–09:45 Begrüßung der Teilnehmer 
und Start der Veranstaltung
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10:30–11:15 45 minVom Antrag bis zum Schadenfall – 
Einblicke in die Welt der D&O

Sie lernen die Besonderheiten der D&O-Versicherung 
im Antragsprozess sowie in der Schadenbearbeitung zu 
verstehen. So können Sie Ihre Kunden sicher beraten 
und durch die Fallstricke der D&O-Versicherung führen.

Marc Pohlmann
Head of Sales Middle

11:15–11:30 Kaffeepause

11:30–12:15 Wie man im Berater-Alltag Zeit spart

Welche Tools und Tipps können Sie als Berater im 
Alltag nutzen, um Ihre Kunden effektiver zu beraten? 
Erfahren Sie, wie Sie haftungsunterstützend beraten 
und dennoch zeiteffizient arbeiten können.

45 min

Bernd Hammersen
Geschäftsführer

Doreen Gossert
Prokuristin | Leitung Vertrieb, 
Konzepte & Kommunikation



Haftung – Recht – Sicherheit – Erfolg

13:50–14:35 Wie Käufer punkten und Verkäufer 
profitieren – Erkenntnisse aus 6 Jahren 
Deals und Übergaben

Erfahren Sie, wie Maklerbestände erfolgreich übertragen 
werden. Nach unserem Vortrag können Sie Chancen und 
Risiken aus Käufer- und Verkäuferperspektive 
einschätzen, typische Fallstricke vermeiden und 
praxisbewährte Strategien anwenden.

15:20–15:35 Kaffeepause

Philip Geusen
Geschäftsführer

Boris Vidic
Geschäftsführer

Stefan Hammersen
Geschäftsführer

45 min

2

14:35–15:20 Kunden durch Nutzen begeistern – 
Zusatzumsatz, Bestandsschutz und 
Empfehlungen durch rechtliche Vorsorge

Erfahren Sie mehr über die Rolle von Vollmachten in 
der Kundenbetreuung und die dazugehörigen 
rechtlichen Hintergründe. Wie trägt rechtliche 
Vorsorge zum Schutz Ihres Vertragsbestands bei? 
Lernen Sie Lösungsmöglichkeiten kennen, die Sie 
Ihren Kunden anbieten können.

45 min

Uwe Rennschmied
Leiter Vertrieb

Politik sucht Rendite: Die digitale 
Rentenübersicht und Strategien zur 
Schließung der Vorsorgelücke

Erfahren Sie, wie Sie die digitale Rentenübersicht (DRÜ) 
als Einstieg in eine ganzheitliche Altersvorsorgeanalyse 
nutzen. Welche Daten sind im Portal abrufbar und welche 
(noch) nicht? Lernen Sie, wie Sie Ihren Kundinnen und 
Kunden den Nutzen und die Grenzen der digitalen 
Rentenübersicht verständlich vermitteln.

12:15–13:00 45 min

Dr. Andreas Kick
Geschäftsführer IVFP

Martin Stenger
Franklin Templeton, Vertriebsleiter für 
Versicherungs- und Altersvorsorge-
produkte in DACH

Leon Mehic
Franklin Templeton, 
Associate Sales Executive

13:00–13:50 Mittagessen
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16:20–17:05 45 min

17:05 Verabschiedung

3

15:35–16:20 45 minWie viel Provinzial steckt in HFK1676? 
Wenn Tradition plötzlich Tempo macht

Freuen Sie sich auf Produkt- und Hintergrundwissen zu 
neuen Produkten und Prozessen der HFK1676. Im Fokus 
steht die Effizienzsteigerung der kundenorientierten 
Beratungs- und Produktprozesse.

Henning Schürmann
Lead Partner Manager

Versicherung aktuell – 
Diese Entscheidungen sollten 
Makler kennen!

Die Teilnehmer werden für eine Vielzahl von 
Haftungsszenarien in der vermittelnden 
Praxis sensibilisiert und erhalten Impulse wie 
diese Risiken künftig noch besser vermieden 
werden können.

RA Jens Reichow
Fachanwalt für Bank- und 
Kapitalmarktrecht

Fachanwalt für Handels- und 
Gesellschaftsrecht

RA Björn Thorben M. Jöhnke
Fachanwalt für Versicherungsrecht


